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1. АННОТАЦИЯ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ) 

 

В результате освоения дисциплины (модуля) у обучающихся формируются следующие 

компетенции и должны быть достигнуты следующие результаты обучения как этап 

формирования соответствующих компетенций: 
Код 

компетен-

ции 

Результаты освоения 

образовательной программы 

Перечень планируемых результатов обучения по 

дисциплине 

ПК-5 

способность анализировать и 

интерпретировать 

финансовую, бухгалтерскую 

и иную информацию, 

содержащуюся в отчетности 

предприятий различных 

форм собственности, 

организаций, ведомств и т.д. 

и использовать полученные 

сведения для принятия 

управленческих решений 

знать: теорию потребительного поведения, особенности 

ценообразования и формирования внешнеторговых цен на 

транспорте 

уметь: использовать экономические знания в сфере 

транспорта 

владеть: навыками экономических знаний в сфере 

транспорта 

ПК-8 

способность использовать 

для решения аналитических 

и исследовательских задач 

современные технические 

средства и информационные 

технологии 

знать: теоретические основы ценообразования на 

транспорте: роль ценообразования в экономической 

системе, особенности формирования функций спроса и 

предложения, ценообразование на разных типах рынков, 

особенности формирования внешнеторговых цен 

уметь: использовать экономические знания в области 

ценообразования для решения аналитических и 

исследовательских задач 

владеть: навыками решения аналитических и 

исследовательских задач с помощью современных 

технических средств и информационных технологий 

Трудоёмкость дисциплины (модуля): 5  З.Е. 

Форма промежуточной аттестации: экзамен (5 курс) 

Формы текущего контроля успеваемости:  

- устный опрос; 

- тестирование.  

 

Разделы дисциплины (модуля), виды занятий и формируемые компетенции по разделам 

дисциплины (модуля): 

№ 

п./п. 

Наименование раздела  

дисциплины 

Л
 

Л
Р

 

П
З

 

С
Р

С
 

В
се

го
 ч

ас
о
в
 

(б
ез

 

эк
за

м
ен

а)
 Формируем

ые 

компетенци

и  

(ОК, ПК) 

1. Сущность цены и классификация цен 1   26 27 ПК-5, ПК-8 

2. Методы ценообразования 1  1 29 31 ПК-5, ПК-8 

3. Ценовая стратегия фирмы и маркетинг 1  1 27 29 ПК-5, ПК-8 

4. Особенности ценообразования на различных 

типах рынков 

1  1 27 29 ПК-5, ПК-8 

5. Особенности ценообразования на транспорте   2 27 29 ПК-5, ПК-8 

6. Особенности формирования внешнеторговых 

цен 

  1 24,5 25,5 ПК-5, ПК-8 

Всего часов 4  6 160,5 170,5  
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2. ЦЕЛЬ И ЗАДАЧИ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ) 

 

Целью освоения дисциплины является формирование у обучающихся компетенций в 

Целью освоения дисциплины является формирование у обучающихся компетенций в 

соответствии с требованиями ФГОС ВО и образовательной программы. 

Задачами освоения дисциплины являются: 

 приобретение обучающимися знаний, умений, навыков и (или) опыта 

профессиональной деятельности, характеризующих этапы формирования компетенций в 

соответствии с учебным планом и календарным графиком учебного процесса; 

 оценка достижения обучающимися планируемых результатов обучения как этапа 

формирования соответствующих компетенций. 

 

3. МЕСТО ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ) В СТРУКТУРЕ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЙ 

ПРОГРАММЫ 

Дисциплина (модуль) реализуется в рамках базовой части Блока 1 «Вариативная часть» 

учебного плана. 

Результаты обучения, достигнутые по итогам освоения данной дисциплины (модуля) 

являются необходимым условием для успешного обучения по следующим дисциплинам 

(модулям), практикам: экономический анализ, организация производства на предприятии, 

планирование на предприятии, финансовый менеджмент, управленческий учет, 

преддипломная практика, итоговая государственная аттестация. 

 

4. ПЛАНИРУЕМЫЕ РЕЗУЛЬТАТЫ ОБУЧЕНИЯ ПО ДИСЦИПЛИНЕ (МОДУЛЮ), 

СООТНЕСЕННЫЕ С ПЛАНИРУЕМЫМИ РЕЗУЛЬТАМИ ОСВОЕНИЯ 

ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЙ ПРОГРАММЫ 

В результате освоения дисциплины (модуля) у обучающихся формируются следующие 

компетенции и должны быть достигнуты следующие результаты обучения как этап 

формирования соответствующих компетенций: 
Код 

компетенции 

Результаты освоения 

образовательной программы 

Перечень планируемых результатов обучения по 

дисциплине 

ПК-5 

способность анализировать и 

интерпретировать финансовую, 

бухгалтерскую и иную 

информацию, содержащуюся в 

отчетности предприятий 

различных форм собственности, 

организаций, ведомств и т.д. и 

использовать полученные 

сведения для принятия 

управленческих решений 

знать: теорию потребительного поведения, 

особенности ценообразования и формирования 

внешнеторговых цен на транспорте 

уметь: использовать экономические знания в сфере 

транспорта 

владеть: навыками экономических знаний в сфере 

транспорта 

ПК-8 

способность использовать для 

решения аналитических и 

исследовательских задач 

современные технические средства 

и информационные технологии 

знать: теоретические основы ценообразования на 

транспорте: роль ценообразования в экономической 

системе, особенности формирования функций 

спроса и предложения, ценообразование на разных 

типах рынков, особенности формирования 

внешнеторговых цен 

уметь: использовать экономические знания в 

области ценообразования для решения 

аналитических и исследовательских задач 

владеть: навыками решения аналитических и 

исследовательских задач с помощью современных 

технических средств и информационных технологий 

5. СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ) 
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5.1. Объем дисциплины (модуля) и виды учебной работы. 

Общий объём (трудоемкость) дисциплины (модуля) составляет 5  зачетных единиц (З.Е.). 

Вид учебной работы 

Трудоемкость 

дисциплины, 

академ. часов: 

Курс 5 

Всего 

В том числе 

интеракти-

вной форме 

всего 

Контакт-

ная работа 

Самостоя-

тельная 

работа 

Учебная работа (без контроля) всего: 170,5 2 170,5 10 160,5 

в том числе: Лекции (Л) 4 2 4 4  

 Лабораторные работы (ЛР)      

 Практические занятия (ПЗ) 6  6 6  

 Курсовой проект (КП)      

 Курсовая работа (КР)      

 
Расчетно-графические 

работы (РГР) 
     

 Реферат (РЕФ)      

 
Другие виды 

самостоятельной работы 
160,5  160,5  160,5 

Контактная работа  3  3 3  

Контактная работа в семестре (КС) 0,5  0,5 0,5  

Контактная работа в экзаменационную 

сессию (КА) 
1,5  1,5 1,5  

Контроль, всего: 7,5  7,5 7,5  

в том числе: Экзамен 7,5  7,5 7,5  

 Зачёт      

 Зачёт с оценкой      

Форма промежуточной аттестации (зачет, 

зачёт с оценкой, экзамен) 
Экзамен    

Общая трудоемкость, ч. 180  180   

Общая трудоемкость, З.Е. 5    
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5.2. Разделы дисциплины (модуля), виды занятий и формируемые компетенции по разделам 

дисциплины (модуля). 

№ 

п./п. 

Наименование раздела  

дисциплины 

Л
 

Л
Р

 

П
З

 

С
Р

С
 

В
се

го
 ч

ас
о

в
 

(б
ез

 

эк
за

м
ен

а)
 Формируем

ые 

компетенци

и  

(ОК, ПК) 

1. Сущность цены и классификация цен 1   26 27 ПК-5, ПК-8 

2. Методы ценообразования 1  1 29 31 ПК-5, ПК-8 

3. Ценовая стратегия фирмы и маркетинг 1  1 27 29 ПК-5, ПК-8 

4. Особенности ценообразования на различных 

типах рынков 

1  1 27 29 ПК-5, ПК-8 

5. Особенности ценообразования на транспорте   2 27 29 ПК-5, ПК-8 

6. Особенности формирования внешнеторговых 

цен 

  1 24,5 25,5 ПК-5, ПК-8 

Всего часов 4  6 160,5 170,5  

 

5.3. Содержание дисциплины. 

 

Тема 1. Сущность цены и классификация цен. 
Роль цен в рыночной экономике. Понятие цены: содержание, экономическая сущность, 

особенности. Система цен и их виды (классификация). Роль цен в рыночной экономике. 

Функции цен: отечественный и зарубежный подход. Государственное регулирование 

ценообразования в РФ. Формы и методы воздействия государства на цены. Наценки и скидки 

посредников в цене товара. Себестоимость в составе цены. Прямые и косвенные налоги в 

составе цены.  

Тема 2. Методы ценообразования. 
Затратный и ценностный подходы к ценообразованию; их различия и взаимосвязь. 

Методы ценообразования: их сущность, достоинства, недостатки и сфера применения. 

Затратный метод ценообразования и его модификации. Рыночные (антизатратные) методы 

ценообразования: по цене конкурента; по ощущаемой ценности и потребительским свойствам. 

Метод тендорных торгов («запечатанного конверта») и аукционных продаж. Предельные 

издержки производства как база цены. Трансакционные издержки и их роль в 

ценообразовании.  

Тема 3. Ценовая стратегия фирмы и маркетинг. 
Сущность и задачи ценовой стратегии фирмы. Маркетинговый подход к 

ценообразованию. Принципы стратегического ценообразования и ценовой политики. Виды 

ценовой стратегии. Гибкость ценовой политики и необходимые условия ее реализации. 

Тема 4. Особенности ценообразования на различных типах рынков. 

Основные этапы ценообразования. Оценка издержек производства и продвижения товара 

на рынок. Анализ цен и товаров конкурентов. Выбор метода ценообразования. Определение 

договорной цены. Установление цены на товар с учетом факторов ее восприятия 

потребителем. 

Тема 5. Особенности ценообразования на транспорте. 
Особенности рынка транспортной продукции и ценообразование на транспорте. Тарифы 

и фрахты как цена транспортной продукции. Тип рынка транспортных услуг. Государственное 

регулирование транспортных тарифов в России. Особенности общих и предельных издержек 

на транспорте.  

Верхний и предельный предел договорной цены в зависимости от типа конкуренции и 

др. условий. Оптимизация договорной цены за перевозку грузов. Обоснование тарифов за 

перевозку пассажиров с учетом изменения качества услуг. Система регулирования тарифов и 
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дотаций на пассажирские перевозки. Обоснование договорных цен на перегрузочные работы, 

хранение грузов, поставку нерудных строительных материалов и др. услуги. 

Тема 6. Цены во внешней торговле. 
Внешнеторговый оборот. Цены контрактов экспорта и импорта. Валютные риски. 

Уровень, динамика и структура внешнеторговых цен. Структура цены контракта в 

зависимости от категорий договора.  

 

Тематический план практических (семинарских) занятий: 

№ 

п/п 
Наименование тем 

Трудоемкость, 

часы 

Формы 

текущего 

контроля 

успеваемости 

1 Сущность цены и классификация цен 1 

Устный и/или 

письменный 

опрос 

2 Методы ценообразования 1 

3 Ценовая стратегия фирмы и маркетинг 1 

4 Особенности ценообразования на различных типах 

рынков 

1 

5 Особенности ценообразования на транспорте 1 

6 Особенности формирования внешнеторговых цен 1 

 

Тематический план лабораторных работ - не предусмотрен 

 

6. МАТЕРИАЛЫ ТЕКУЩЕГО КОНТРОЛЯ УСПЕВАЕМОСТИ ПО ДИСЦИПЛИНЕ 

(МОДУЛЮ) 

 

Текущий контроль успеваемости обеспечивает оценивание хода освоения дисциплины 

(модуля) и организуется в соответствии с порядком, определяемым локальными 

нормативными актами МАДИ. Порядок проведения и система оценок результатов текущего 

контроля успеваемости установлена локальным нормативным актом МАДИ. 

В качестве форм текущего контроля успеваемости по дисциплине (модулю) 

используются: устный опрос; тестирование. 

6.1. Материалы устного опроса 
1. Роль цен в рыночной экономике. 

2. Понятие цены: содержание, экономическая сущность, особенности.  

3. Система цен и их виды (классификация)  

4. Роль цен в рыночной экономике.  

5. Функции цен: отечественный и зарубежный подход.  

6. Государственное регулирование ценообразования в РФ. 

7. Формы и методы воздействия государства на цены.  

8. Наценки и скидки посредников в цене товара.  

9. Себестоимость в составе цены.  

10. Прямые и косвенные налоги в составе цены.  

11. Ценовая политика и ценовая стратегия предприятия.  

12. Политика цен жизненного цикла товара. 

13. Общая характеристика затратных методов ценообразования. 

14. Затратный и ценностный подходы к ценообразованию; их различия и взаимосвязь.  

15. Методы ценообразования: их сущность, достоинства, недостатки и сфера 

применения.  

16. Затратный метод ценообразования и его модификации.  
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17. Рыночные (антизатратные) методы ценообразования: по цене конкурента; по 

ощущаемой ценности и потребительским свойствам.  

18. Метод тендорных торгов («запечатанного конверта») и аукционных продаж. 

19. Предельные издержки производства как база цены. 

20. Трансакционные издержки и их роль в ценообразовании.  

21. Сущность и задачи ценовой стратегии фирмы. 

22. Маркетинговый подход к ценообразованию. 

23. Принципы стратегического ценообразования и ценовой политики.  

24. Виды ценовой стратегии.  

25. Гибкость ценовой политики и необходимые условия ее реализации. 

26. Основные этапы ценообразования. 

27. Оценка издержек производства и продвижения товара на рынок. 

28. Анализ цен и товаров конкурентов.  

29. Выбор метода ценообразования.  

30. Определение договорной цены.  

31. Особенности рынка транспортной продукции и ценообразование на транспорте.  

32. Тарифы и фрахты как цена транспортной продукции.  

33. Тип рынка транспортных услуг.  

34. Государственное регулирование транспортных тарифов в России. 

35. Особенности общих и предельных издержек на транспорте.  

36. Верхний и предельный предел договорной цены в зависимости от типа конкуренции 

и др. условий.  

37. Оптимизация договорной цены за перевозку грузов. 

38. Обоснование тарифов за перевозку пассажиров с учетом изменения качества услуг.  

39. Система регулирования тарифов и дотаций на пассажирские перевозки.  

40. Обоснование договорных цен на перегрузочные работы, хранение грузов, поставку 

нерудных строительных материалов и др. услуги. 

 

6.2.  Материалы для проведения тестирования 

 

Вариант 1 

1. Спрос и предложение могут быть использованы для объяснения 

координирующей роли цены на рынке 

1. товарном  

2. валютном 

3. ресурсов 

4. любом 

2. Если, несмотря на изменения цены товара, общая выручка не изменяется, 

коэффициент ценовой эластичности 

1. больше 1 

2. равен 1 

3. меньше 1 

4. равен 0 

3. Кривая абсолютно неэластичного спроса представляет собой линию 

1. горизонтальную  

2. вертикальную  

3. нисходящую, с отрицательным наклоном  

4. прямую, с положительным наклоном 

4. Чтобы получить максимум прибыли, монополист должен выбрать такой объем 

выпуска, при котором 

1. предельные издержки равны цене продукта 
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2. предельный доход равен предельным издержкам 

3. предельные издержки равны общим издержкам 

4. средние издержки равны цене продукта 

5. Если цены растут, а прочие условия неизменны, закон предложения 

проявляется в 

1. падении объема предложения 

2. росте предложения 

3. росте объема предложения 

4. снижении предложения 

6. Если цена товара выросла с 1,5 до 2 тыс. руб., а объем спроса сократился с 1000 

до 900 единиц, то коэффициент ценовой эластичности равен 

1. 3,00 

2. 0,37 

3. 2,71 

4. 0,11 

7. Какое из указанных ниже значений коэффициента по доходу относится к 

товарам первой необходимости? 

1. Меньше 0 

2. Больше 0, но меньше 1 

3. Больше 1 

4. Равно 1 

8. Рынок товаров и услуг находится в равновесном состоянии, если 

1. спрос равен предложению 

2. цена равна издержкам плюс прибыль 

3. уровень технологии меняется постепенно 

4. объем предложения равен объему спроса 

9. По мере того как цена товара снижается, а величина спроса растет при 

линейной функции спроса, 

1. эластичность спроса по доходу сокращается 

2. коэффициент эластичности не изменяется 

3. происходит нарушение закона спроса 

4. общая выручка увеличивается до точки, в которой эластичность равна 1, после чего 

выручка уменьшается 

10. Если рыночная цена ниже равновесной, то 

1. возникает дефицит товаров 

2. появляются избытки товаров 

3. формируется рынок покупателя 

4. падает цена ресурсов 

11. Предположим, предложение товара "А" абсолютно неэластично. Если спрос на 

этот товар вырастет, то равновесная цена 

1. увеличится, а равновесное количество останется неизменным 

2. и равновесное количество вырастут 

3. увеличится, а равновесное количество уменьшится 

4. и равновесное количество уменьшатся 

12. Закон спроса предполагает, что 

1. превышение предложения над спросом вызывает снижение цены 

2. если доходы у потребителей растут, они обычно покупают больше товаров 

3. кривая спроса обычно имеет положительный наклон 

4. когда цена товара падает, объем планируемых покупок растет 

13. Ценовая эластичность спроса будет расти с увеличением продолжительности 

периода, в течение которого предъявляется спрос, так как 
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1. доходы потребителей увеличатся 

2. вырастет общий уровень цен 

3. общая торговая выручка снижается 

4. потребители смогут приобрести товары – заменители 

14. При снижении цены телевизора на 4% объем предложения телевизоров 

снизится на 7%. Предложение является 

1. неэластичным 

2. эластичным 

3. абсолютно эластичным 

4. предложением единичной эластичности 

15. Неэластичный спрос означает, что 

1. рост цены на 1% приводит к сокращению величины спроса более, чем на 1% 

2. любое изменение цены не приводит к изменению общей выручки 

3. незначительное повышение цены приводит к существенному повышению общей 

выручки 

4. рост цены на 1% приводит к сокращению величины спроса менее, чем на 1% 

16. У монополиста предельные издержки обычно меньше цены продукта, потому 

что 

1. цена меньше предельного дохода 

2. цена больше предельного дохода 

3. предельные издержки меньше средних издержек 

4. предельные издержки больше средних издержек 

17. Пример естественной монополии - это 

1. Городской метрополитен 

2. Московский банк "Гермес" 

3. Издательство "Известие" 

4. ОПЕК - международный нефтяной картель 

18. Совершенствование технологии сдвигает 

1. кривую спроса вверх и вправо 

2. кривую спроса вниз и вправо 

3. кривую предложения вверх и влево 

4. кривую предложения вниз и вправо 

19. Деятельность спекулянтов 

1. усиливает тенденцию к нестабильности цен 

2. увеличивает риск для законного предпринимательства 

3. вызывает экономические бумы 

4. всегда приносит прибыль 

20. Рост экономической прибыли на конкурентном рынке не способствует 

1. расширению производства в действующих фирмах 

2. повышению рыночной цены продукта 

3. притоку в отрасль новых фирм 

4. повышению цен на используемые продукты 

21. Покупка товаров по низкой цене на одном рынке и продажа его по высокой 

цене на другом не является 

1. операцией с целью получения прибыли 

2. средством повышения предложения на рынке с высоким уровнем цен 

3. средством повышения спроса на рынке с высоким уровнем цен 

4. причиной ценовых различий на конкретных рынках 

22. Из перечисленного : 1) Множество покупателей, приобретающих товар по 

текущей цене 2) Все продавцы и покупатели имеют полную информацию о рынке 3) 

Имеет место свободный вход и выход на рынок, совершенная конкуренция предполагает 
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1. 1 и2 

2. 1 и 3 

3. 1,2 и 3 

4. только 3 

23. В случае, если цена товара неэластичного спроса выросла с 7 до 8 тыс. руб., то 

выручка 

1. сократилась 

2. выросла 

3. осталась неизменной 

4. абсолютно неэластична 

24. Причиной падения цены на продукт является 

1. Рост налогов на частное предпринимательство 

2. Рост потребительских доходов 

3. Падение цены на взаимодополняющий товар 

4. Падение цен на производственные ресурсы 

25. Не вызывает сдвига кривой спроса изменение 

1. цены товара 

2. вкусов и предпочтений потребителей 

3. размера и распределения национального дохода 

4. численности или возраста потребителей 

26. В отличие от конкурентной фирмы монополист 

1. может назначать любую цену на свой продукт 

2. максимизирует прибыль при равенстве предельного дохода и предельных издержках 

3. при данной кривой рыночного спроса может выбрать комбинацию цены и объема 

выпуска, которая дает максимум прибыли 

4. может произвести любой объем продукции и продать ее по любой цене 

27. Падение спроса на товар Х может вызвать 

1. Уменьшение доходов потребителей 

2. Увеличение цен на товары-субституты товара Х 

3. Ожидание роста цен на товар Х 

4. Падение предложения товара Х 

28. Если цена товара ниже точки пересечения кривой спроса и кривой 

предложения, то возникает 

1. избыток 

2. рост безработицы 

3. рост благосостояния продавца 

4. дефицит 

29. В результате снижения цены на холодильники на 5% объем продаж увеличился 

на 4%. Спрос на холодильники является 

1. эластичным 

2. неэластичным 

3. абсолютно эластичным 

4. спросом единичной эластичности 

30. Не относится к характеристике эластичного спроса на товар А утверждение, 

что 

1. Общая выручка продавца сокращается, если цена растет 

2. Коэффициент ценовой эластичности меньше 1 

3. Покупатели относительно чутко реагируют на изменение цены 

4. Относительное изменение объема спроса больше, чем относительное изменение 

цены 
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31. Готовность покупать дополнительные единицы производимого товара только 

по более низкой цене лучше всего объясняет 

1. эффект замещения 

2. принцип убывающей предельной полезности 

3. эффект дохода 

4. закон предложения 

32. Весь потребительский излишек присваивает фирма, которая 

1. монополизирует рынок 

2. осуществляет совершенную ценовую дискриминацию 

3. сегментирует рынок 

4. максимизирует валовую прибыль 

33. Кривая спроса на продукцию конкурентной фирмы - это 

1. Имеет отрицательный наклон 

2. Вертикальная линия при данном объеме предложения 

3. Горизонтальная линия при данном уровне цен 

4. Имеет положительный наклон 

34. Если предложение и спрос на товар возрастают, то 

1. цена повышается 

2. цена остается стабильной 

3. увеличивается общее количество товара 

4. благосостояние общества возрастает 

35. Рост цен на материалы, необходимые для производства товара Х вызовет сдвиг 

1. кривой предложения вверх (или влево) 

2. кривой спроса вверх (или вправо) 

3. кривой спроса и кривой предложения вверх 

4. кривой предложения вниз (или вправо) 

36. Предположим, что предложение товара неэластично, а спрос на него 

сокращается, то общая выручка продавца 

1. растет 

2. остается неизменной 

3. сокращается в том случае, если спрос является эластичным 

4. сокращается 

37. Предположим, спрос на сельскохозяйственную продукцию неэластичен, то при 

хорошем урожае доходы фермеров 

1. вырастут, так как увеличится объем продаваемой продукции 

2. вырастут, так как произойдет увеличение цен продукции, вызванное повышением 

спроса 

3. останутся неизменными, так как относительное увеличение объема будет равно 

относительному снижению цен 

4. сократятся, так как относительное снижение цен окажется большим, чем 

относительное увеличение объема продаж. 

38. Экономические издержки 

1. включают в себя явные издержки, но не включают неявные 

2. включают в себя неявные издержки, но не включают явные 

3. включают в себя явные и неявные издержки, в том числе нормальную прибыль 

4. не включают в себя ни явные, ни неявные издержки 

39. Ценовая эластичность спроса будет выше 

1. на товары первой необходимости, чем на предметы роскоши 

2. чем больше альтернативные издержки 

3. чем меньше необходим товар потребителю 

4. на предметы роскоши, чем на товары первой необходимости 
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40. Если два товара взаимозаменяемы, то рост цены на первый, вызовет 

1. рост спроса на второй товар 

2. падение спроса на второй товар 

3. увеличение объема спроса на второй товар 

4. падение величины спроса на второй товар 

41. Если однопроцентное сокращение цены на товар приводит к двухпроцентному 

увеличению объема спроса на него, то этот спрос 

1. неэластичный 

2. эластичный 

3. единичной эластичности 

4. абсолютно неэластичный 

42. Фирма производит и продает два товара - "А" и "Б". Товар "А" имеет много 

заменителей. Товар "Б" занимает значительную долю в расходах потребителей. 

Увеличение цены на каждый товар приводит к 

1. тому, что выручка от продажи товара А и товара Б остается неизменной 

2. увеличению выручки от продажи товара А и товара Б 

3. сокращению выручки от продажи товара А и товара Б 

4. сокращению выручки от продажи товара А и увеличению выручки от продажи 

товара Б 

43. Способность и желание людей платить за что-либо - это 

1. Спрос 

2. Потребность 

3. Необходимость 

4. Желание 

44. Сдвиг кривой спроса на товар Х можно объяснить тем, что 

1. Предложение товара Х по некоторой причине уменьшилось 

2. Вкусы потребителей вызвали интерес к товару Х, и поэтому они хотят покупать его 

при любой данной цене больше, чем раньше 

3. Цена товара Х выросла, и как следствие этого потребители решили покупать этого 

товара меньше 

4. Цены товара Х упали, поэтому потребители решили покупать его больше, чем 

раньше 

45. Не относится к характеристике неэластичного спроса на товар А утверждение, 

что 

1. Покупатели расходуют на покупку товара незначительную долю своего дохода 

2. Данный товар является для потребителей товаром первой необходимости 

3. Относительное изменение объема спроса меньше, чем относительное изменение 

цены 

4. Имеется большое число товаров-заменителей 

46. Если любое количество товара продается по одинаковой цене, то спрос на этот 

товар является 

1. абсолютно эластичным 

2. абсолютно неэластичным 

3. эластичным 

4. спросом единичной эластичности 

47. В долгосрочном периоде 

1. все издержки являются постоянными 

2. все издержки являются переменными 

3. переменные издержки растут быстрее, чем постоянные 

4. все издержки выступают как неявные 

48. Эластичность предложения зависит главным образом от 
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1. числа товаров-заменителей данного товара 

2. периода времени, в течение которого продавцы могут приспособиться к изменениям 

цен 

3. того, является ли данный товар предметом первой необходимости или роскоши 

4. доли дохода потребителя, направленной на покупку данного товара 

49. Постоянные издержки фирмы – это 

1. издержки, которые несет фирма даже в том случае, если продукция не производится 

2. затраты на ресурсы по ценам, действовавшим в момент их приобретения 

3. минимальные издержки производства любого объема продукции при наиболее 

благоприятных условиях производства 

4. затраты на отчисление заработной платы работникам 

50. Из перечисленных пунктов : 1) Получает положительную прибыль 2) Выбирает 

объем производства, соответствующий точке, расположенной правее минимума кривой 

средних издержек 3) Не прекращает производства 4) Переходит в другую отрасль. В 

случае,если предельные издержки превышают средние издержки при объеме 

производства, фирма, максимизирующая прибыль  

1. 1 и 3 

2. 1,2 и 3 

3. 4 

4. 3 

Вариант 2 

1. Для расчета оптимальной структуры капитала необходимы показатели: 

1. Доля собственного и заемного капитала. 

2. Цена собственного и заемного капитала. 

3. Все названные. 

4. Взвешенная цена капитала. 

2. Если заемные средства не привлекаются, то сила воздействия финансового 

рычага равна: 

1. 0. 

2. 1/3. 

3. 2/3. 

4. 1. 

3. Наиболее ликвидной частью текущих активов являются: 

1. Производственные запасы. 

2. Дебиторская задолженность. 

3. Краткосрочная кредиторская задолженность. 

4. Денежные средства и ценные бумаги. 

4. Брутто - результат эксплуатации инвестиций - это разница между добавленной 

стоимостью и: 

1. Расходами по оплате труда. 

2. Расходами по оплате труда и всеми связанным с ней обязательными платежами. 

3. "Налоговой накруткой", связанной с превышением фактических расходов на оплату 

труда по сравнению с их нормируемой величиной. 

4. Все перечисленное. 

5. К методам, не использующих приведенную стоимость относится: 

1. Метод окупаемости. 

2. Соотношение: "Доход - затраты". 

3. Индекс приведенных затрат. 

4. Чистая текущая стоимость. 

6. Финансовый анализ капитального бюджета предусматривает: 

1. Все перечисленное. 
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2. Поиск вариантов капиталовложений. 

3. Оценку и ранжирование вариантов. 

4. Выбор инвестиций. 

7. Задача снижения суммарного совокупного риска, связанного с предприятием, 

сводится главным образом к выбору одного из____ вариантов. 

1. Четырех. 

2. Двух. 

3. Пяти. 

4. Трех. 

8. Чистый оборотный капитал определяется как______ двух показателей: 

текущих активов (оборотных средств) и текущих обязательств (кредиторской 

задолженности). 

1. Разность. 

2. Сумма. 

3. Произведение. 

4. Частное от деления. 

9. Показатель, отражающий результат эксплуатации каждых 100 руб. оборота - 

это: 

1. Коммерческая маржа. 

2. Экономическая рентабельность оборота. 

3. Рентабельность продаж. 

4. Все перечисленное. 

10. Чрезвычайно высокий удельный вес заемных средств в пассивах 

свидетельствует о____ риске банкротства. 

1. Пониженном. 

2. Умеренном. 

3. Повышенном. 

4. Отсутствии. 

11. Если чистый приведенный эффект (NPV)_ меньше. нуля, то проект следует: 

1. Принять. 

2. Проект ни прибыльный, ни убыточный. 

3. Отвергнуть. 

4. Затрудняюсь ответить. 

12. Существует___ основных способа внешнего финансирования. 

1. Четыре. 

2. Пять. 

3. Три. 

4. Два. 

13. Наука выделяет____ основных типа рынков. 

1. Пять. 

2. Три. 

3. Два. 

4. Четыре. 

14. Низкое значение показателя (У4пз0), как правило, соответствует________ доле 

заемного капитала. 

1. Низкой. 

2. Нет прямой зависимости. 

3. Зависит от ставки процента. 

4. Высокой. 

15. Если IRR> CC, то проект следует: 

1. Отвергнуть. 
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2. То проект ни прибыльный, ни убыточный. 

3. Принять. 

4. Вопрос не правомерен. 

16. К оборотному капиталу относятся мобильные активы предприятия, которые: 

1. Являются денежными средствами. 

2. Все перечисленное. 

3. Могут быть обращены в деньги в течение года. 

4. Могут быть обращены в деньги в течение одного производственного цикла. 

17. Сочетание показателя У4зп0 и доли заемного капитала варьируют по: 

1. Отраслям. 

2. В зависимости от крупности фирмы. 

3. В зависимости от формы собственности. 

4. В зависимости от условий кредитного договора. 

18. Запас "финансовой прочности" называется также: 

1. "Кромкой безопасности". 

2. Все перечисленное. 

3. "Пределом безопасности". 

4. "Безопасным уровнем". 

19. Если вы столкнулись с недостатком основных ресурсов, увеличьте продажу тех 

товаров или услуг, которые имеют_____ вклад лимитируемый ресурс. 

1. Минимальный. 

2. Максимальный. 

3. Дефицитный. 

4. Средний. 

20. Движение средств, связанных с приобретением или реализацией основных 

средств и нематериальных активов, - это деятельность: 

1. Текущая. 

2. Инвестиционная. 

3. Финансовая. 

4. Основная. 

21. Выручка от реализации, при которой предприятие уже не имеет убытков, но 

еще не имеет и прибылей - это: 

1. Результат от реализации. 

2. Объем реализации. 

3. Постоянные затраты. 

4. Порог рентабельности. 

22. Показатель покрытия расходов по обслуживанию заемного долгосрочного 

капитала определяется путем___________ дохода до выплаты процентов и налогов и 

процентов за пользование заемным капиталом. 

1. Делением. 

2. Умножением. 

3. Вычитанием. 

4. Сложением. 

23. В кругообороте текущих активов участвуют средства: 

1. Денежные средства. 

2. Все перечисленные. 

3. Дебиторская задолженность. 

4. Производственно - материальные запасы и готовая продукция. 

24. Минимальная цена, которую вы можете устанавливать, должна быть 

немного______ переменных расходов. 

1. Больше. 
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2. Зависит от типа рынка. 

3. Зависит от метода определения базовой цены. 

4. Меньше. 

25. Преимуществом источника финансирования - долговое финансирование - 

является: 

1. Финансовый риск не возрастает. 

2. Контроль за предприятием не утрачивается. 

3. Высокая стоимость привлечения средств. 

4. Возможность мобилизации крупных средств на неопределенный срок. 

26. Анализ инвестиционных проектов в условиях риска основывается на подходах. 

1. Имитационной модели оценки риска. 

2. Методике изменения денежного потока. 

3. Методике поправки на риск коэффициента дисконтирования. 

4. Всех названных. 

27. Соотношение между заемными и собственными средствами - это: 

1. Плечо рычага. 

2. Дифференциал. 

3. Структура заемных средств. 

4. Структура собственных средств. 

28. К основным источникам капитала относятся: 

1. Заемный капитал. 

2. Акционерный капитал. 

3. Отложенная прибыль (фонды собственных средств и нерастраченная прибыль). 

4. Все названные. 

29. Существует____ основных методов определения базовой цены. 

1. Четыре. 

2. Пять. 

3. Три. 

4. Шесть. 

30. Причины, обуславливающие необходимость инвестиций могут быть: 

1. Обновление имеющейся материально - технической базы. 

2. Наращивание объемов производственной деятельности. 

3. Все перечисленные. 

4. Освоение новых видов деятельности. 

31. Проценты за кредит являются постоянными затратами. Чем они больше, 

тем____ рискует Ваша компания. 

1. Меньше. 

2. Зависит от ставки процента. 

3. Зависит от условий кредитного договора. 

4. Больше. 

32. На производственно - финансовый леверидж влияют показатели. 

1. Все названные. 

2. Выручка. 

3. Расходы производственного и финансового характера. 

4. Чистая прибыль. 

33. Чистый оборотный капитал представляет собой_______ текущих активов и 

краткосрочной кредиторской задолженности: 

1. Произведение. 

2. Сумма. 

3. Разность. 

4. Частное от деления. 
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34. Частное от деления всех фактических финансовых издержек по всем кредитам 

на общую сумму заемных средств в анализируемом периоде - это: 

1. Нетто - результат эксплуатации инвестиций. 

2. Финансовые издержки по заемным средствам. 

3. Средняя расчетная ставка процента. 

4. Чистая рентабельность собственных средств. 

35. Дает ли право на участие в управлении предприятием заемный капитал? 

1. Дает. 

2. В зависимости от условий договора. 

3. Не дает. 

4. В зависимости от уставных документов. 

36. На уровень финансового левериджа (У4фл0) влияют показатели: изменение 

чистой прибыли и изменение валового дохода, находящихся в зависимости: 

1. У4фл0 = TNI x TGI. 

2. У4фл0 = TNI + TGI. 

3. У4фл0 = TNI : TGI. 

4. У4фл0 = TNI / TGI. 

37. Разумный финансовый менеджер не станет увеличивать любой ценой плечо 

рычага, а будет регулировать плечо рычага в зависимости от: 

1. Экономической рентабельности активов. 

2. Дифференциала. 

3. Средней расчетной ставки процента по заемным средствам. 

4. Разницы между договорной ставкой и нормативом. 

38. Приращение к рентабельности собственных средств, получаемое благодаря 

использованию кредита, несмотря на платность каждого - это: 

1. Эффект операционного рычага. 

2. Эффект финансового рычага. 

3. Порог рентабельности. 

4. Финансовые издержки. 

39. К основным видам источников средств предприятия, отражаемых в пассиве 

баланса относятся: 

1. Внутренние источники (уставной капитал, нераспределенная прибыль и фонды 

собственных средств). 

2. Все перечисленные. 

3. Заемные средства. 

4. Временно привлеченные средства. 

40. Целевой установкой политики управления оборотным капиталом является: 

1. Определение объема и структуры текущих активов. 

2. Все перечисленное. 

3. Определение оптимального соотношения между объемом и структурой. 

4. Определение эффективности использования оборотного капитала. 

41. Причинами конфликтов между акционерами и кредиторами являются: 

1. Все перечисленное. 

2. Дивидендная политика. 

3. Повышенный риск банкротства (при высоком уровне задолженности предприятия). 

4. Эмиссия облигаций. 

42. Цена, которая устанавливается в соответствии с ценой, предлагаемой главным 

конкурентом на рынке - обычно ведущей фирмой отрасли - это: 

1. "Психологическая" цена. 

2. Цена с возмещением издержек производства. 

3. Престижная цена. 
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4. Цена лидера. 

43. Показатель, отражающий прибыль до уплаты процентов за кредит и налога на 

прибыль это: 

1. Бутто - результат эксплуатации инвестиций. 

2. Нетто - результат эксплуатации инвестиций. 

3. Экономическая рентабельность активов. 

4. Чистая прибыль. 

44. Из всех критериев наиболее приемлемыми для принятия решений 

инвестиционного характера являются критерии: 

1. NPV (чистый приведенный дефект). 

2. IRR (норма рентабельности инвестиции). 

3. PI (индекс рентабельности инвестиции). 

4. Все названные. 

45. Какова роль кредиторской задолженности в финансовой жизни предприятия? 

Она: 

1. Значительно увеличивает эффект финансового рычага. 

2. Все перечисленное. 

3. Дает серьезное приращение к рентабельности собственных средств. 

4. Увеличивает уровень дивидендов (при данной норме распределения прибыли на 

дивиденды). 

46. Пространственная оптимизация распределения инвестиций по нескольким 

проектам предполагает: 

1. Общая сумма финансовых ресурсов на конкретный период ограничена сверху. 

2. Имеется несколько взаимно независимых инвестиционных проектов с суммарным 

объемом требуемых инвестиций, превышающим имеющиеся у предприятия ресурсы. 

3. Требуется составить инвестиционный портфель, максимизирующий суммарный 

возможный прирост капитала. 

4. Все названное. 

47. К полупеременным расходам могут быть отнесены: 

1. Арендная плата. 

2. Транспортные расходы. 

3. Расходы на сырье и материалы. 

4. Плата за кредит. 

48. К недостаткам показателя срока окупаемости инвестиций относится: 

1. Он не учитывает доходов последних периодов. 

2. Он не делает различия между проектами с одинаковой суммой кумулятивных 

доходов, но различным распределением ее по годам. 

3. Данный метод не обладает свойством аддитивности. 

4. Все перечисленные. 

49. Среда критериев по выбору инвестиционных решений абсолютным 

показателем является: 

1. PI. 

2. NPV. 

3. IRR. 

4. Все перечисленные. 

50. Если продавец конкурирует с множеством себе подобных - все торгуют 

одинаковыми товарами - это: 

1. Чистая монополия. 

2. Монополистическая конкуренция. 

3. Чистая конкуренция. 

4. Олигополистическая конкуренция.  
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7. ФОНД ОЦЕНОЧНЫХ СРЕДСТВ ДЛЯ ПРОВЕДЕНИЯ ПРОМЕЖУТОЧНОЙ 

АТТЕСТАЦИИ ОБУЧАЮЩИХСЯ ПО ДИСЦИПЛИНЕ (МОДУЛЮ) 

 

7.1. Перечень компетенций с указанием этапов их формирования в процессе освоения 

образовательной программы.  

В результате освоения дисциплины (модуля) формируются следующие компетенции: 

Код 

компетенции 
Результаты освоения образовательной программы 

ПК-5 способность анализировать и интерпретировать финансовую, 

бухгалтерскую и иную информацию, содержащуюся в отчетности 

предприятий различных форм собственности, ведомств и т.д. и 

использовать полученные сведения для принятия управленческих 

решений  

ПК-8 способность использовать для решения аналитических и 

исследовательских задач современные технические средства  и 

информационные технологии 

 

В процессе освоения образовательной программы данные компетенции, в том числе их 

отдельные компоненты, формируются поэтапно в ходе освоения обучающимися дисциплин 

(модулей), практик в соответствии с учебным планом и календарным графиком учебного 

процесса в следующем порядке: 

 

ПК-5 способность анализировать и интерпретировать финансовую, бухгалтерскую и иную 

информацию, содержащуюся в отчетности предприятий различных форм собственности, 

организаций, ведомств и т.д. и использовать полученные сведения для принятия управленческих 

решений 

Дисциплины (модули), практики 

Курсы 

Форма промеж. аттестации 

1 2 3 4 5 

Б1.В.06 Финансы, денежное обращение и 

кредит  
++     

Экзамен, экзамен 

 

Б1.В.07 Экономика и социология труда +     зачет 

Б1.Б.16 Менеджмент   +    экзамен 

Б1.В.08 Экономика отрасли. Автомобильный 

транспорт.  
 +    зачет 

Б1.В.09 Экономика отрасли. Дорожное 

строительство  
 +    зачет 

Б1.В.05 Экономический анализ   +   Экзамен 

Б2.В.03(П) Практика по получению 

профессиональных умений и опыта 

профессиональной деятельности  

  +   Зачет с оценкой 

Б2.В.02(Н) Научно-исследовательская работа

  
  +   Зачет с оценкой 

Б1.В.02 Планирование на предприятии    +  Экзамен 
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Б1.В.12 Финансовый менеджмент    +  зачет 

Б1.В.16 Сметное дело       + экзамен 

Б1.В.15 Ценообразование на транспорте     + экзамен 

Б2.В.05(П) Преддипломная практика     + Зачет с оценкой 

Б3.Б.01 Защита выпускной квалификационной 

работы, включая подготовку к процедуре 

защиты и процедуру защиты  

 

ПК-8 способность использовать для решения аналитических и исследовательских задач 

современные технические средства и информационные технологии 

Дисциплины (модули), практики 

Курсы 

Форма промеж. аттестации 

1 2 3 4 5 

Б1.Б.11 Информатика  +     экзамен 

Б1.В.05 Экономический анализ   +   экзамен 

Б1.В.ДВ.04.01 Пакеты прикладных программ 

для экономистов 
  ++   Зачет, экзамен 

Б1.В.ДВ.04.02 Информационные 

бухгалтерские системы  
  ++   Зачет, экзамен 

Б1.В.01 Организация производства на 

предприятии  
   +  зачет 

Б1.В.02 Планирование на предприятии    +  экзамен 

Б1.В.12 Финансовый менеджмент    +  зачет 

Б1.В.15 Ценообразование на транспорте     + экзамен 

Б1.В.16 Сметное дело      + экзамен 

Б1.В.ДВ.08.01 Международные стандарты 

финансовой отчетности 
    + экзамен 

Б1.В.ДВ.08.02 Управленческий учет      + экзамен 

Б2.В.05(П) Преддипломная практика     + зачет с оценкой 

Б3.Б.01 Защита выпускной квалификационной 

работы, включая подготовку к процедуре 

защиты и процедуру защиты  
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7.2. Описание показателей и критериев оценивания компетенций, формируемых по итогам освоения дисциплины (модуля), описание 

шкал оценивания. 

Показателем оценивания компетенций на различных этапах их формирования является достижение обучающимися планируемых 

результатов обучения по дисциплине (модулю). 

ПК-5 Способность анализировать и интерпретировать финансовую, бухгалтерскую и иную информацию, содержащуюся в отчетности предприятий 

различных форм собственности, организаций, ведомств и т.д. и использовать полученные сведения для принятия управленческих решений 

Показатель 

Критерии оценивания 

2 3 4 5 

знать:  

- теорию потребительного 

поведения, особенности 

ценообразования и 

формирования 

внешнеторговых цен на 

транспорте 

Обучающийся демонстрирует 

полное отсутствие или 

недостаточное соответствие 

знаний теории 

потребительного поведения, 

особенности ценообразования 

и формирования 

внешнеторговых цен на 

транспорте 

Обучающийся демонстрирует 

неполное соответствие знаний  

теории потребительного 

поведения, особенности 

ценообразования и 

формирования 

внешнеторговых цен на 

транспорте. Допускаются 

значительные ошибки, 

проявляется недостаточность 

знаний, по ряду показателей, 

обучающийся испытывает 

значительные затруднения при 

оперировании знаниями при их 

переносе на новые ситуации 

Обучающийся демонстрирует 

частичное соответствие знаний 

теории потребительного 

поведения, особенности 

ценообразования и 

формирования 

внешнеторговых цен на 

транспорте, но допускаются 

незначительные ошибки, 

неточности, затруднения при 

аналитических операциях. 

 

Обучающийся демонстрирует 

полное соответствие знаний 

теории потребительного 

поведения, особенности 

ценообразования и 

формирования 

внешнеторговых цен на 

транспорте, свободно 

оперирует приобретенными 

знаниями.  

 

уметь:  

- использовать 

экономические знания в 

сфере транспорта 
 

Обучающийся не умеет или в 

недостаточной степени умеет 

использовать экономические 

знания в сфере транспорта 

Обучающийся демонстрирует 

неполное соответствие 

следующих умений:  

использовать экономические 

знания в сфере транспорта. 

Допускаются значительные 

ошибки, проявляется 

недостаточность умений, по 

ряду показателей, 

обучающийся испытывает 

Обучающийся демонстрирует 

частичное соответствие 

следующих умений: 

использовать экономические 

знания в сфере транспорта. 

Умения освоены, но 

допускаются незначительные 

ошибки, неточности, 

затруднения при 

аналитических операциях, 

Обучающийся демонстрирует 

полное соответствие 

следующих умений: 

использовать экономические 

знания в сфере транспорта. 

Свободно оперирует 

приобретенными умениями, 

применяет их в ситуациях 

повышенной сложности. 
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значительные затруднения при 

оперировании умениями при 

их переносе на новые 

ситуации. 

переносе умений на новые, 

нестандартные ситуации. 

 

владеть:  

- навыками 

экономических знаний в 

сфере транспорта 

Обучающийся не владеет или  

в недостаточной степени 

владеет навыками 

экономических знаний в сфере 

транспорта 

Обучающийся владеет 

навыками экономических 

знаний в сфере транспорта. 

Обучающийся испытывает 

значительные затруднения при 

применении навыков в новых 

ситуациях. 

Обучающийся частично 

владеет навыками 

экономических знаний в сфере 

транспорта, но допускаются 

незначительные ошибки, 

неточности, затруднения при 

аналитических операциях, 

переносе умений на новые, 

нестандартные ситуации. 

Обучающийся в полном 

объеме владеет навыками 

экономических знаний в сфере 

транспорта, свободно 

применяет полученные навыки 

в ситуациях повышенной 

сложности. 

 

ПК-8 Способность использовать для решения аналитических и исследовательских задач современные технические средства и информационные технологии 

Показатель 

Критерии оценивания 

2 3 4 5 

знать:  

- теоретические основы 

ценообразования на 

транспорте: роль 

ценообразования в 

экономической системе, 

особенности 

формирования функций 

спроса и предложения, 

ценообразование на 

разных типах рынков, 

особенности 

формирования 

внешнеторговых цен 

Обучающийся демонстрирует 

полное отсутствие или 

недостаточное соответствие 

следующих знаний основ 

ценообразования на 

транспорте 

Обучающийся демонстрирует 

неполное соответствие 

следующих знаний основ 

ценообразования на 

транспорте. Допускаются 

значительные ошибки, 

проявляется недостаточность 

знаний, по ряду показателей, 

обучающийся испытывает 

значительные затруднения при 

оперировании знаниями при их 

переносе на новые ситуации. 

Обучающийся демонстрирует 

частичное соответствие 

следующих знаний основ 

ценообразования на 

транспорте, но допускаются 

незначительные ошибки, 

неточности, затруднения при 

аналитических операциях. 

 

Обучающийся демонстрирует 

полное соответствие 

следующих знаний основ 

ценообразования на 

транспорте, свободно 

оперирует приобретенными 

знаниями.  
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уметь:  

- использовать 

экономические знания в 

области ценообразования 

для решения 

аналитических и 

исследовательских задач 

Обучающийся не умеет или в 

недостаточной степени умеет 

использовать 

экономические знания в 

области ценообразования 

для решения 

аналитических и 

исследовательских задач 

Обучающийся демонстрирует 

неполное соответствие 

следующих умений:  

использовать экономические 

знания в области 

ценообразования для решения 

аналитических и 

исследовательских задач. 

Допускаются значительные 

ошибки, проявляется 

недостаточность умений, по 

ряду показателей, 

обучающийся испытывает 

значительные затруднения при 

оперировании умениями при 

их переносе на новые 

ситуации. 

Обучающийся демонстрирует 

частичное соответствие 

следующих умений: 

использовать 

экономические знания в 

области ценообразования 

для решения 

аналитических и 

исследовательских задач. 

Умения освоены, но 

допускаются незначительные 

ошибки, неточности, 

затруднения при 

аналитических операциях, 

переносе умений на новые, 

нестандартные ситуации. 

Обучающийся демонстрирует 

полное соответствие 

следующих умений: 

использовать 

экономические знания в 

области ценообразования 

для решения 

аналитических и 

исследовательских задач. 

Свободно оперирует 

приобретенными умениями, 

применяет их в ситуациях 

повышенной сложности. 

 

владеть:  

- навыками решения 

аналитических и 

исследовательских задач с 

помощью современных 

технических средств и 

информационных технологий 

Обучающийся не владеет или  

в недостаточной степени 

владеет навыками решения 

аналитических и 

исследовательских задач с 

помощью современных 

технических средств и 

информационных технологий  

Обучающийся владеет 

навыками решения 

аналитических и 

исследовательских задач с 

помощью современных 

технических средств и 

информационных технологий. 

Обучающийся испытывает 

значительные затруднения при 

применении навыков в новых 

ситуациях. 

Обучающийся частично 

владеет навыками решения 

аналитических и 

исследовательских задач с 

помощью современных 

технических средств и 

информационных технологий, 

но допускаются 

незначительные ошибки, 

неточности, затруднения при 

аналитических операциях, 

переносе умений на новые, 

нестандартные ситуации. 

Обучающийся в полном 

объеме владеет навыками 

решения аналитических и 

исследовательских задач с 

помощью современных 

технических средств и 

информационных технологий, 

свободно применяет 

полученные навыки в 

ситуациях повышенной 

сложности. 

 

 

 

 

 



23 

Шкалы оценивания результатов промежуточной аттестации и их описание: 

Форма промежуточной аттестации: экзамен 

 Промежуточная аттестация обучающихся в форме экзамена проводится в период 

экзаменационной сессии согласно расписанию экзаменов, утверждённому в установленном 

порядке. Экзамен проводится по экзаменационным билетам, включающим в себя 

теоретические вопросы, а также практические задания. Оценка степени достижения 

обучающимися планируемых результатов обучения по дисциплине (модулю) проводится 

преподавателем, ведущим занятия по дисциплине (модулю) методом экспертной оценки. 

По итогам промежуточной аттестации по дисциплине (модулю) выставляется оценка 

«отлично», «хорошо», «удовлетворительно» или «неудовлетворительно». 

Шкала  

оценивания 
Балл Описание 

Отлично 5 

Выполнены все виды учебной работы, предусмотренные учебным планом. 

Обучающийся демонстрирует полное соответствие знаний, умений, навыков 

приведенным в таблицах показателей, оперирует приобретенными знаниями, 

умениями, навыками, свободно применяет их в ситуациях повышенной 

сложности. 

Хорошо 4 

Выполнены все виды учебной работы, предусмотренные учебным планом. 

Обучающийся демонстрирует частичное соответствие знаний, умений, 

навыков приведенным в таблицах показателей: знания, умения и навыки 

освоены, но допускаются незначительные 

ошибки, неточности, затруднения при аналитических операциях, переносе 

знаний и умений на новые, нестандартные ситуации. 

Удовлетворительно 3 

Выполнены все виды учебной работы, предусмотренные учебным планом. 

Обучающийся демонстрирует неполное соответствие знаний, умений, 

навыков приведенным в таблицах показателей, допускаются значительные 

ошибки, проявляется недостаточность знаний, умений, навыков по ряду 

показателей. Обучающийся испытывает значительные затруднения при 

оперировании знаниями и умениями при их переносе на новые ситуации 

Неудовлетворительно 2 

Не выполнен один или более видов учебной работы, демонстрирует полное 

отсутствие или явную недостаточность знаний, умений, навыков в 

соответствие с приведенными показателями. 

7.3. Типовые контрольные задания промежуточной аттестации обучающихся по 

дисциплине (модулю). 

Вопросы к экзамену:  

1. Цена в трудовой теории стоимости. 

2. Цена в теории предельной полезности. 

3. Развернутая теория цены. 

4. Понятие цены с позиции производителя и потребителя. 

5. Функции цены. 

6. Состав и структура цены. 

7. Методы ценообразования. 

8. Принципы ценообразования. 

9. Система цен. 

10. Классификация цен в зависимости от обслуживаемой ими сферы товарного 

обращения. 

11. Классификация цен в зависимости от территории действия. 

12. Классификация цен в зависимости от порядка возмещения потребителем 

транспортных расходов по доставке грузов. 

13. Классификация цен по степени свободы цен от воздействия государства при их 

определении. 



24 

14. Классификация цен в зависимости от степени новизны товара. 

15. Цены, используемые в учете и статистике. 

16. Уровень цен и исчисление средней цены. 

17. Формы индексной оценки динамики цен. 

18. Особенности рыночного ценообразования. 

19. Ценовая и неценовая конкуренция. 

20. Современные условия ценообразования. 

21. Факторы ценообразования. Внутренние факторы. 

22. Факторы ценообразования. Внешние факторы. 

23. Прямое государственное регулирование цен. 

24. Косвенное государственное регулирование цен. 

25. Этапы ценообразования. Выбор цели. 

26. Этапы ценообразования. Определение спроса. 

27. Этапы ценообразования. Анализ издержек. 

28. Этапы ценообразования. Анализ цен конкурентов. 

29. Этапы ценообразования. Выбор метода ценообразования и установление 

окончательной цены. 

30. Спрос. Факторы спроса. Эластичность спроса. 

31. Предложение. Эластичность предложения. 

32. Рыночное равновесие. Влияние изменения спроса и предложения на рыночное 

равновесие. 

33. Предельные цены. Избыток и дефицит. Излишек потребителя и производителя. 

34. Фактор издержек в ценообразовании. Постоянные, переменные и совокупные 

издержки. 

35. Фактор издержек в ценообразовании. Средние и предельные издержки. 

36. Типы рыночных структур. 

37. Рынок совершенной конкуренции. Максимизация прибыли в краткосрочном 

периоде: два подхода. 

38. Типы фирм на рынке совершенной конкуренции в краткосрочном периоде. 

39. Равновесие совершенного конкурента в долгосрочном периоде. Кривая 

предложения фирмы. 

40. Максимизация прибыли на монополистическом рынке. 

41. Правило «большого пальца». Коэффициент Лернера. 

42. Диверсификация цен. 

43. Равновесие фирмы в условиях монополистической конкуренции в краткосрочном 

и долговременном периодах. 

44. Олигополия. Модель Курно. 

45. Затратные методы ценообразования. Метод полных издержек. 

46. Затратные методы ценообразования. Метод маржинальных затрат. 

47. Затратные методы ценообразования. Метод рентабельности инвестиций. 

48. Затратные методы ценообразования. Расчет цены на основе анализа 

безубыточности. 

49. Тендерное ценообразование. 

50. Параметрические методы ценообразования. Метод удельных показателей. 

51. Параметрические методы ценообразования. Метод регрессионного анализа. 

52. Параметрические методы ценообразования. Балльный метод. 

53. Ценностные методы ценообразования. 

54. Этапы разработки ценовой стратегии. 

55. Этапы разработки ценовой стратегии. Сбор исходной информации. 

56. Этапы разработки ценовой стратегии. Стратегический анализ. 

57. Этапы разработки ценовой стратегии. Формирование стратегии. 
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58. Стратегия ценового прорыва. 

59. Стратегия премиального ценообразования. 

60. Нейтральная стратегия ценообразования. 

61. Стратегия скорейшего возврата средств. 

 

7.4. Методические материалы, определяющие процедуры оценивания 

результатов обучения по дисциплине (модулю). 

Контроль качества освоения дисциплины (модуля) включает в себя текущий контроль 

успеваемости и промежуточную аттестацию обучающихся. Текущий контроль 

успеваемости обеспечивает оценивание хода освоения дисциплины (модуля), 

промежуточная аттестация обучающихся – оценивание промежуточных и окончательных 

результатов обучения по дисциплине (модулю). 

Процедуры оценивания результатов обучения по дисциплине (модулю), в том числе 

процедуры текущего контроля успеваемости и порядок проведения промежуточной 

аттестации обучающихся установлены локальным нормативным актом. 

 

8. УЧЕБНО-МЕТОДИЧЕСКОЕ И ИНФОРМАЦИОННОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ, 

НЕОБХОДИМОЕ ДЛЯ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ) 

 

8.1. Перечень основной и дополнительной литературы, в том числе: 

1. Бусов, В.И. Оценка стоимости предприятия (бизнеса): учебник для бакалавров / 

В.И. Бусов, О.А. Землянский, А.П. Поляков; под общ. ред. В.И. Бусова. – М.: Издательство 

Юрайт, 2013. – 430 с. 

2. Касьяненко, Т.Г. Оценка стоимости бизнеса: учебник для бакалавров / Т.Г. 

Касьянено, Г.А. Маховикова. – М.: Издательство Юрайт, 2014. – 411 с. 

3. Липсиц, И.В. Ценообразование: учебно-практическое пособие для бакалавров / 

И.В. Липсиц. – М.: Изд-во «Юрайт», 2013. – 401 с. 

4. Самарина, В.П. Экономика организации: учебное пособие / В.П. Самарина, Г.В. 

Черезов, Э.А. Карпов. - М.: КНОРУС, 2013. – 320 с. 

 

б) дополнительная литература 

1. Баскакова, О. В., Сейко Л. Ф. Экономика предприятия (организации): Учебник 

для бакалавров [Электронный ресурс]: Баскакова О. В., Сейко Л. Ф.  – коллекция 

«Экономика и менеджмент- Издательство Дашков и К», 2013. – Режим доступа: 

https://e.lanbook.com/book/5672#book_name 

2. Грибов, В.Д. Экономика предприятия: Учебник. Практикум, 4-е изд., 

[Электронный ресурс]:  Грибов В. Д., Грузинов В. П. -  коллекция «Экономика и 

менеджмент- Издательство Финансы и статистика», 2014. - Режим доступа: 

https://e.lanbook.com/book/69134#book_name 

3. Горина, Г. А. Ценообразование: учеб. пособие для студентов вузов, обуч. по спец. 

080301 "Коммерция (торговое дело)", 080111 "Маркетинг"/ Г. А. Горина. - Москва: Юнити-

Дана, 2013. - 127 с. 

4. Лев, М.Ю. Ценообразование [Электронный ресурс]: учеб. для студентов вузов, 

обуч. по спец. "Финансы и кредит", "Мировая экономика", "Налоги и налогообложение"/ М. 

Ю. Лев. - Электрон. дан. - Москва: Юнити-Дана, 2013. - 1 эл. опт. диск (CD-ROM) 

5. Магомедов, М. Д. Ценообразование: учеб. для студ. вузов, обуч. по спец. 

"Маркетинг", "Экономика и управление на предприятии"/ М. Д. Магомедов, Е. Ю. 

Коломзина. - Москва: Дашков и К°, 2014. - 256 с. 
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6. Невешкина, Е.В. Управление затратами и ценообразованием: применение в 

условиях кризиса: практическое пособие/ Е.В. Невешкина, С.В. Савонина, О.В. Фадеева. - 

2-е изд., стереотип. - Москва: ОМЕГА-Л, 2013. - 134 с. 

7. Салимжанов, И.К. Ценообразование: учеб. для студентов, обуч. по спец. "Эконом. 

теория", "Нац. экономика", "Экономика и управление на предприятии (по отраслям)"/ И. К. 

Салимжанов. - 2-е изд., стер.. - Москва: КноРус, 2014. - 302 с. 

8. Экономическая теория: учебник для бакалавров / под ред. Е.Н. Лобачевой. – 3-е 

изд., перераб. и доп. -  М.:  Издательство Юрайт, 2014. – 516 с. 

9. Экономика предприятия: учебник для бакалавров/ Е.Н. Клочкова, В.И. Кузнецов, 

Т.Е. Платонова; под ред. Е.Н. Клочковой. – М.: Издательство Юрайт, 2014. – 447 с. 

в) интернет - ресурсы 

№ 

п/

п 

Название сайта Адрес сайта 

1.  
Сервер органов государственной власти Российской 

Федерации 

http://www.gov.ru  

2.  Министерство финансов http://www.minfin.ru  

3.  Федеральная служба по тарифам http://www.fstrf.ru/ 

4.  Мониторинг экономических показателей http://www.budgetrf.ru  

5.  Экономический словарь 
http://www.megakm.ru/busin

ess 

6.  РБК. Исследования рынков http://marketing.rbc.ru/  

7.  
Федеральная служба государственной статистики 

Российской Федерации 

http:// www.gks.ru/ 

8.  

Официальный сайт ФАУ «Федеральный центр по 

ценообразованию в строительстве и промышленности 

строительных материалов» 

http://www.faufccs.ru/ 

9.  
Центр макроэкономического анализа и краткосрочного 

прогнозирования 

http://www.forecast.ru/ - 

 

8.2. Перечень учебно-методического обеспечения для самостоятельной работы 

обучающихся по дисциплине (модулю). 

В перечень учебно-методического обеспечения для самостоятельной работы 

обучающихся по дисциплине (модулю) входят: 

• конспект лекций по дисциплине (модулю); 

• методические материалы практических (семинарских) занятий. 
Данные методические материалы входят в состав методических материалов 

образовательной программы. 

 

 

 

 

 

 

 

http://www.gov.ru/
http://www.minfin.ru/
http://www.budgetrf.ru/
http://www.megakm.ru/business
http://www.megakm.ru/business
http://marketing.rbc.ru/
http://www.gks.ru/
http://www.forecast.ru/
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9. МАТЕРИАЛЬНО-ТЕХНИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ 

(МОДУЛЯ) 

 
№ 

п/п 

Наименование оборудованных учебных 

кабинетов, лабораторий 

Перечень оборудования и технических средств 

обучения 

1.  Аудитория 427– учебная аудитория для 

проведения занятий лекционного типа, 

занятий семинарского типа, текущего 

контроля и промежуточной аттестации  

Учебная мебель: стол – 10 шт., стулья- 22 шт., 

кафедра настольная -1 шт., шкаф -2 шт.,  доска 

аудиторная трехстворчатая; стойка - 1 шт. 

2.  Аудитория 311 – учебная аудитория для 

проведения занятий лекционного типа, 

занятий семинарского типа, текущего 

контроля и промежуточной аттестации 

Учебная мебель: стол – 6 шт., стулья- 13 шт.,  

стол однотумбовый – 1 шт., кафедра настольная -

1 шт. доска аудиторная трехстворчатая 

3.  Аудитория 208 – учебная аудитория для 

проведения занятий лекционного типа, 

занятий семинарского типа, текущего 

контроля и промежуточной аттестации 

(кабинет для самоподготовки) 

 

Учебная мебель: стол – 21 шт., стулья- 21 шт., 

стул офисный – 12 шт., компьютерное кресло -6 

шт., стол однотумбовый – 1 шт., стол 

компьютерный -5 шт., кафедра настольная -2 шт., 

шкаф -1 шт.,  доска аудиторная трехстворчатая; 

стойка наклонная - 4 шт., стенд – 6 шт. настенная 

карта -1 шт. (38 посадочных мест). 

Оборудование: компьютерная техника с 

возможностью подключения к сети "Интернет" и 

обеспечением доступа в электронную 

информационно-образовательную среду ВФ 

МАДИ: компьютеры – 13 шт., экран настенный 

Luma 

 

10. МЕТОДИЧЕСКИЕ УКАЗАНИЯ ДЛЯ ОБУЧАЮЩИХСЯ ПО ОСВОЕНИЮ 

ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ) 

Лекции 
Главное в период подготовки к лекционным занятиям – научиться методам 

самостоятельного умственного труда, сознательно развивать свои творческие способности 

и овладевать навыками творческой работы. Для этого необходимо строго соблюдать 

дисциплину учебы и поведения. Четкое планирование своего рабочего времени и отдыха 

является необходимым условием для успешной самостоятельной работы.  

В основу его нужно положить рабочие программы изучаемых в семестре дисциплин. 

Ежедневной учебной работе студенту следует уделять не менее 9 часов своего времени, т.е. 

при шести часах аудиторных занятий самостоятельной работе необходимо отводить не 

менее 3 часов.  

Каждому студенту следует составлять еженедельный и семестровый планы работы, а 

также план на каждый рабочий день. С вечера всегда надо распределять работу на 

завтрашний день. В конце каждого дня целесообразно подводить итог работы: тщательно 

проверить, все ли выполнено по намеченному плану, не было ли каких-либо отступлений, а 

если были, по какой причине это произошло. Нужно осуществлять самоконтроль, который 

является необходимым условием успешной учебы. Если что-то осталось невыполненным, 

необходимо изыскать время для завершения этой части работы, не уменьшая объема 

недельного плана.  

Самостоятельная работа на лекции 

Слушание и запись лекций – сложный вид аудиторной работы. Внимательное 

слушание и конспектирование лекций предполагает интенсивную умственную 

деятельность студента. Краткие записи лекций, их конспектирование помогает усвоить 

учебный материал. Конспект является полезным тогда, когда записано самое существенное, 

основное и сделано это самим студентом. 
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Не надо стремиться записать дословно всю лекцию. Такое «конспектирование» 

приносит больше вреда, чем пользы. Запись лекций рекомендуется вести по возможности 

собственными формулировками. Желательно запись осуществлять на одной странице, а 

следующую оставлять для проработки учебного материала самостоятельно в домашних 

условиях.  

Конспект лекции лучше подразделять на пункты, параграфы, соблюдая красную 

строку. Этому в большой степени будут способствовать пункты плана лекции, 

предложенные преподавателям. Принципиальные места, определения, формулы и другое 

следует сопровождать замечаниями «важно», «особо важно», «хорошо запомнить» и т.п. 

Можно делать это и с помощью разноцветных маркеров или ручек. Лучше если они будут 

собственными, чтобы не приходилось просить их у однокурсников и тем самым не 

отвлекать их во время лекции.  

Целесообразно разработать собственную «маркографию» (значки, символы), 

сокращения слов. Не лишним будет и изучение основ стенографии. Работая над конспектом 

лекций, всегда необходимо использовать не только учебник, но и ту литературу, которую 

дополнительно рекомендовал лектор. Именно такая серьезная, кропотливая работа с 

лекционным материалом позволит глубоко овладеть знаниями. 

Более подробная информация по данному вопросу содержится в методических 

материалах лекционного курса по дисциплине (модулю), входящих в состав 

образовательной программы.  

Промежуточная аттестация 

Каждый учебный семестр заканчивается сдачей зачетов (по окончании семестра) и 

экзаменов (в период экзаменационной сессии). Подготовка к сдаче зачетов и экзаменов 

является также самостоятельной работой обучающегося. Основное в подготовке к 

промежуточной аттестации по дисциплине (модулю) - повторение всего учебного 

материала дисциплины, по которому необходимо сдавать зачет или экзамен. 

Только тот обучающийся успевает, кто хорошо усвоил учебный материал. Если 

обучающийся плохо работал в семестре, пропускал лекции (если лекции предусмотрены 

учебным планом), слушал их невнимательно, не конспектировал, не изучал 

рекомендованную литературу, то в процессе подготовки к сессии ему придется не 

повторять уже знакомое, а заново в короткий срок изучать весь учебный материал. Все это 

зачастую невозможно сделать из-за нехватки времени. 

Для такого обучающегося подготовка к зачету или экзамену будет трудным, а 

иногда и непосильным делом, а конечный результат - академическая задолженность, и, как 

следствие, возможное отчисление. 
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Рабочая программа дисциплины (модуля) составлена в соответствии с требованиями 

федерального государственного образовательного стандарта высшего образования (ФГОС 

ВО). 

 

Рабочая программа дисциплины (модуля) рассмотрена на заседании кафедры («2» марта 

2020 г., протокол №7). 
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